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LEDER 

MS AROSIA - et af verdens største containerskibe

ØKstærkt 
repræsenteret i 

'Smilets By' 
ØK er en dansk virksomhed, der

arbejder internationalt, men 
vi glemmer ikke i det daglige 

vore danske rødder. Selvom vort hovedsæde 
ligger i København, er det øvrige Danmark 
også en del af vor markedsplads. Således 
har vi i landets næststørste by, Århus, skabt
et slags 'mini-ØK', hvor fem af de syv diviso­
ner er aktivt engageret i det jydske. 

Århus har altid haft en central placering på 
ØK's verdenskort, og der er megen symbolik 
i den kendsgerning, at det ene af ØK's to nye 
4.000 TEU containerskibe blev navngivet 
AROSIA-det latinske navn for Århus. 

EKSOTISK FRUGT OG TYSKE 

PØLSER 

Fra Århus styres f.eks. det europæiske salg 
af gummihandsker, eksotiske frugter og 
blomster hentet hjem fra EAC Malaysia. År­
hus er også blevet salgskontor for EAC Plum-

roses salg af Bøklunder-pølser og Sandste­
de-skinker fra divisionens to dattervirksom­
heder i Tyskland. 

ØK Data, Erik Levison og EAC Transport 
Agencies har også valgt at lægge afdelinger 
i 'smilets by'. Så både datakommunikation, 
grafisk salg, rejsebureauvirksomhed og 
travlheden på Pier li i Århus Havn vidner om 
ØK's aktivitet på stedet. 

EAC MAGAZINE 

Vi har i øvrigt valgt at skifte navn på ØK 
Magasinet til EAC MAGAZINE for herved at 
understrege vort internationale virke og 
gennem EAC-navnet styrke vor internatio­
nale identitet. Udover mini-temaet rummer 
EAC MAGAZINE et rigt udvalg af friske nyhe­
der og spændende billeder fra ØK's globale 
hverdag. 

REDAKTIONEN 



afdeling i S6te,  Frankrig.  Her har man  reali-

seret et projekt i  en spændende forretning
med mi ljøvenl ige aspekter, som omfatter af-
skibning af teaktræs-kævler fra  plantager i
Vestafrika til det indiske marked.

FFtA ABIDJAN
Forretningen er resultatet af måneders kun-
de-og leverandørpleje.
S6te-medarbejdereharhyppigtbesøgtbåde
Afrika og lndien for at få aftaler på plads, og
de første 3.000 kubikmeter teaktræs-stam-
mer blev afskibet fra Abidjan,  Elfenbensky-
sten til Mangalore på den indiske vestkyst i

januar.  En ny afskibning fulgte et par måne-
der senere .

NØDVENIG UDTYNDING
Projektet er et led  i en nødvendig udDnding
af teak-plantagerne i det vestl ige Afrika .
1 en række af disse lande blev der for mange
år siden grundlagt teak-plantager finansielt
støttet af Verdensbanken.  Plantagerne er  i
dag vokset så  godt til,  at de står foran  en
udvnding  for  at  give  de  resterende  træer
bedrevækstbetingelser.
EAC Timber France i S6te har opnået et godt

grundlagforatudnyttesinekspeftisemedat
markedsføre teak-kævlerne til en høj værdi
for de afrikanske stater.1 mange tilfælde er

plantagernestatsdrevne.

FØLGER STRATEGI
Det er en forretning,  der passer fint til  EAC
Tradingsstrategi.
Christian E. Lund, EAC Timber France i S6te,

kommenterer:
-Vi er med denne forretning med ti l at frem-

me den lokale Økonomi, siger han, samtidig
med at værdien af plantagens senere høst
bliver højere. Vore kunder får gode mulighe-
der for at skabe et godt og konkurrencedyg-
tigt  alternativ  til  f.eks.  den  kendte  Burma
teak.

cEkh,:#fnt,bft:Ekhya:yt:d:efnoerkro:lkkp:åeet::vgp:;f;;t:eooan:,-
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FemEAcdivisioneriÅrhus
øKer flot repræsenteret i landets

næststørste by, Århus, med
5 af de 7 divisioner aktivt en-

gageret i detjydske. Afdelingerne varetager
primæft salgsfunktioner.  Divisionerne  i  År-
hus er repræsenteret ved følgende aktivite-
ter:

Graphlcs DMsion: Erik Levison ApS

lnfomatlcs DMslon: ØK Data ApS

Consumer hoducts DMslon :
EAC Malaysias eksport afd.

Plummse DMslon:
86klunder skandinavien ApS

Transpoh DMslon :
EAC-WBTravel

samt EAC Transpoft Agencies

86klumdero9
Samdstffle

i Skmdinarien
M

idt i 1990 åbnede EAC Plumrose et
salgskontor   i   Århus,   86klunder
Skandinavien  ApS.  Kontorets  le-

%¢°Ss:re%osn#n°,gm%d`eetsu%*i|#f:tråor.f"
dukisortimeriiet

der,direktørMogenspetersen,dækkersam-
men med 3 ansatte markedsføringen af bå-
de  86klunder-pølser og skinke fra  Plumro-
ses       fabrik,       SANDSTEDE,       på       det
skandinaviske marked.

PøLSER
De ¢ske pølser står først og fremmest for
kvalitet.  De  har et høj.t kødindhold,  et  lavt
fedt-  og  saltindhold  og  en  særdeles  god
smag, så det erjo ikke så sær[, at de falder i
den sundhedsbevidste skandinavers smag.
86klunder har et særdeles stoft udvalg af
pølser-fleremedlækkerkrydretsmagiden
bedste bratwurst-sti 1.
- Noget af det første man jo gør, når man
kommer over grænsen til Tyskland, er at få
sig en  rigtig god ¢sk pølse,  fortæller Mo-
gens Petersen med et smil, så hvorfor ikke
sælge dem her i Skandinavien?!
86klunderskandinaviensælgerpølserbåde
til detailhandlen ogtil catering. Detailhand-
len, som først og fremmest dækker super-
markeder, aftager pølser i glas og i vakuum-
paknin8.

Catering er en anden vigtig del af forretnin-
gen, der udgør salg til pølsevogne, grill-ba-
rer o. Iign. gennem grossister, der varetager
distributionen bl.a. til  86klunder pølsevog-
ne over hele landet.
86klunderskandinavienstårogsåforsalget
af skinke fra Sandstede-fabrikken. Skinker-
ne afsættes til detailhandlen.

EKSPoFn
Det er hensigten at arbejde for afsætning af
produkterne på hele det skandinaviske mar-
ked.  86klunder Skandinavien  har allerede
fået etableret gode kontakter i Sverige, så
detersnaftmuligtatfinde86klunder-pølser

på hylderne i de svenske supermarkeder.
-Det går fint,  og vi ser lyst på fremtiden,
slutterMogenspetersen.

##o:goge;ncBh:n#ts#osreenpvat#enrr#fL:ef:ætt:easkt#Lum%ank;T



Pier H
Pier 11 er midtpunktet for contai-

nerirafikken på Århus Havn -
og   her   har   EAC   Transpoft

Agencies til  huse.  Havnen  ekspede-
rerårligtl75.000TEU's(20fodscon-
tainer-enheder)  fordelt  på  anløb  af
5.022  skibe  -  heraf  er  1.908  dog
færgeanløb.
ØK's  relationer til  agenturet  i  Århus

går helt tilbage til 1905, hvor firmaet
Bergmann, Smith & Co. blev udnævnt
tilagentforøK.Samarbejdetudvikle-
de  sig  løbende,  og  i  1967  blev  ØK
med-interessent  i  Bergmann,  Smith
& Co., som derefter i 1983 blev fuldt
'medlem'aføKkoncernenogidagar-

bejder  under  navnet  EAC  Transpoft
Agencies.
I  dag beskæftiger agenturet i Århus
sig  primæft med  repræsentation  af
de samme skibsl i njer som EAC Trans-

poftAgencies i København. Detdrejer
sig bl.a.  om  ScanDutch til/fra  Fjern-
Østen, Samskip til/fra lsland (med di-
rekte anløb af Århus Havn)  og Laser
Lines ti l/fra Sydamerika/Caribien.

øKDamiÅrhus
arbejdermed
EACUSApmjekler

ret ledes af Hans Peter Hinrup. Han er des-
udenøKDataskoordinatorforalleandreøK
selskaber og hovedkontoret.
Århus kontorets forretningsområde er stori
setetspejlbilledeaføKDatassamledeakti-
viteter. Salg og markedsføring i Jylland både
til offentlige og private virksomheder styres
fra Århus.

EAC USA ®8 øK DAhA
- REN SYNEFtGI
Som noget unikt har man placeret en udvik-
Iingsgruppe  i  Århus,  der  primært  arbejder
med  projekter hos EAC USA lnc.  i  New York

Kursusleder H e"{k Olesen mderviser
d-eime#åfs:,efbeedåen#kfwif:åremrimekws"

(omtalt i EAC Magasinet 4/90). Gruppen ar-
bejder i dagtimerne på New York installatio-
nen, og når arbejdsdagen slutter i Danmark,
afleveres jobbet til  udviklingsgruppen  hos
Heidelberg Eastern,. New York, der fortsæt-
ter og leverer tilbage ti 1 gruppen i Århus, når
arbejdsdagen i New York slutter.

DerudovererderiÅrhusentekniskafdeling,
som   bl.a.   foretager   reparationer,    samt
smukke  undervisningslokaler,  hvor  der  af-
holdes diverse kurser.



eksotiskeffugtero9bloms(er
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Itakt med EAC Malaysias Øgede eksport
til de oversøiske markeder blev det for
et  år  siden  besluttet  at  oprette  et

egentligt eksport marketingkontor i Europa
med det formål  at yde bedre kundeservice
og  iværksætte  yderligere  markedsførings-
aktiviteter.
Kontoret ligger nær Århus og ledes af Poul
Brøchner Petersen og Erik Steen Sal ling.

PRODumERNE
Varesortimenteterbaseretpåprodukterdyr-
ketafEAciMalaysiaellerforarbejdetafma-
laysiske råvarer. Det omfatter:
Frugter, såsom Papaya og Carambola (stjer-
nefrugt), Orkid6er,  lngefær, Medicinske en-

gangsha ndsker og Blomsterkru kker.
EACMalaysiaharlagtstorvægtpåmoderne
markedsføring og har i den forbindelse ud-
viklet de  efterhånden  kendte varemærker:
EMA's  for   konsumvarerne   og   METEX  for
handskerne.
Et af kontorets succesrige produkter er de
velkendte  'Malay  krukker'.  De  distribueres

iå.|?.),Å,ehnuns::amGtaeTåår,ns:åm:nsduTeb,s::#::
der.-Viergladefordeorientalskekrukker-
de er vældig populære i Danmark, fortæller
Bent Knudsen,  afdelingsleder hos GIC, År-
hus.

AFSLmlNGEN
Århuskontoret forestår markedsføringen på
det europæiske og amerikanske marked og
tilstræber  at  afsætte  produkterne  til  det
næstsidste  led  i  distributionskæden.  Det
kan eksempelvis være kæder som lRMA og
FDB i Danmark, der i dag er store aftagere af
EMA's produkterne.
- Udover de faste kunder i  Danmark har vi

ogsåfåetetsolidtfodfæsteblandtsveriges
storefødevarekæder,Iigesomdererindgået
aftaler med kunder i Finland, England, Tysk-
land,   Østrig,   Svejts,   Holland,   Belgien  og
Frankrig, foftæller Poul 8. Petersen.



Des¥Her
JnJforreqHng§rejserffldet
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ningen . Herudover sælges der også
rejser og enkelte ferierejser.
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EAC
-WBTravelharisyvårhaft

kontor i Århus. De l8 an-
satte præsterede et flot

resultat i '89 ved at blive det største bureau
vest for Storebælt med hensyn til udstedel-
se af ruteflybi 1 letter.1 '90 kom omsætningen
helt op på 75 mio. DKK, og det gør bureauet
til det førende i området.
Rejsebureauet koncentrerer sig primæri om
virksomhedsreiser, der udgør 85% af forret-

ABEJDSGANGEN
1 første omgang ligger der et stort stykke ar-
bejde i at finde kunder.  Det sker naturligvis
ved besøg hos virksomheder, men der bliver
også læst aviser og magasiner for derigen-
nem at finde potentielle kundeemner.  Des-
uden har bureauet også fået mange kunder
gennem  mund-til-mund  kontakter -for til-
fredse kunder er jo ofte de bedste ambassa-
dører.
Aktiviteterne  er  alsidige  i  kontorerne.  Der
bliverlavetrejseplaner,billetterudstedesog
sendes. Derti 1 kommer en døgnservice, som
blev oprettet af hensyn til søfolk,  montører
og reparatører, der ofte har brug for en bi 1 let
her og nu.
-Man bliver bidt af rejsebranchen. Det dre-

jer sig om at få tingene til at fungere, og så
er det jo dejligt, at det oftest er glade men-
nesker, vi er i kontakt med, fortæl lerThorki ld
Bech , der er chef for kontoret.

E#ooukr;g#tv#fearebnurd#kf:#f::%ØS#ekha#eLfe:::ot#:teL#Øe#e

Et øde kontor
vidmer om aktivitet

Fo;te:då:rs:|Å:hf|#:::fi:#:?::aTee,|:r;renoveret  tidligere  lokomotivfabrik.
Udover det imponerende show-room er der

kontorerti l sælgerne, mødelokaler, en servi-

3:aidse|Lnegdåfbee:dseerr:giraÅfj#dsejianr%iagerpri-
mært salg i Jylland og på Fyn samt service
forsammeområde.Deteretstoftområdeat
dække, så det var ikke så mærkeligt, at der
næsten var mennesketomt, da EAC Magasi-
net besøgte kontoret -alle var 'ude i mar-
ken'!

SERIGIwl
lafdelingenforserigrafierderlivligaktivitet.
Levison  sælger  serigrafi-forbrugsvarer  og
opspændning af rammer. Rammerne bruges
til plakattryk og lignende -som for eksem-
pel de store reklamer på busserne.





Den blå skorsten
e"flmegn
for stor Plummosel
B6klunder
im"teringimfljø
Plumrose-86klunders  fabriks-  og  ad-

minstrationsbygning i den lille nord-

Uske  by,  86klund,  har  fået  et  nyt
markant vartegn -en blå skorsten.
Vartegnet   foftæller   om   Plumrose-86klun-
ders konstruktive mi ljøpol itik. Skorstenen er
nemlig et led  i  et nyt,  avanceret anlæg for
røgrensning med en investering på 1,6 mio.
DEM eller godt seks mio. danske kroner.

OPTIMAL RENSNING
Anlægget renser de bevdelige mængder af
udslip  fra  røgningen  af  86klunder-produk-
terne  næsten  optimalt.   Målinger  viser,  at
ikke mindre end 98 procent af de skadelige
stoffer fjernes i rensnings-processen.

PLUMROSEi86KUJNDERS
EKSEMPEL BØFt FØLGES
lnvesteringen  og  konstruktionen  af anlæg-

get harvakt betydel ig opmærksomhed i hele
Tyskland, hvor man betragter det som et pi-
Iotprojekt for andre  fødevare-og  industri-
virksomheder.
Det   gav   Slesvig-Holstens   landbrugsmini-
ster,  Hans Wiesen,  også  udtryk for,  da  han
deltog i indvielsen af anlægget.

-Vi ertilfredse med, at Plumrose-86klunder

har løst miljø-forholdene  i tæt samarbejde
med de offentlige myndigheder, sagde land-
brugsminister Hans Wiesen bl.a. og anlæg-

get i  86klund vil stå som et godt eksempel
for l ignende ti ltag i den øvrige tyske i ndustri .

MILJø-STRATEGIEN
Plumrose-86klunders strategi  som  den  fø-
rende virksomhed  i  miljøtilpasning i  den ty-

ske fødevareindustri giver ØK-datterselska-
bet en  markant  placering  i  den  eksplosive
udvikling,  industrien  har været igennem si-
den Østblokkens åbning mod vest.

-Det er en meget bevidst investeringspoli-

tik, vi har gennemføft i miljøtilpasningen, si-

ger direktør Ole Østergaard,  Plumrose-86k-
lunder.  Vi  har  nu  lagt de  første  store  inve-
steringer bag  os,  hvor  konkurrenterne  står
foran en tilpasning til vort niveau.

I øvrigtvinder noget af investeringen sig ind i
energiforbruget.  Rensningen  af  røggassen

giver mulighed for genindvinding af varme-
kalorier og indflydelse på olieforbruget med
en beregnet besparelse er på 315.000 liter
o,ie år,igt.

9



I)en 'hnfiÆesle'

Kalitet,  service,  8odt købmandskab     b.`;
og en  central  placering  i  samtlige
verdens uldmarkeder. Det harværet

afgørende faktorer for ØK's uldvirksomhed,
Bloch & Behrens, i de seneste kritiske år for
branchen.
Leverandøren af det 'hvideste' og dermed re-
neste  uld,  som  bl.a.  Bloch  &  Behrens  er
kendt for, står altid stærkt.  Men netop i en
svær periode i branchen har det vist sig, at
Bloch & Behrens - i kraft af sit verdensom-
spændende net af kunder i aftagerlandene
og med ØK-koncernen i ryggen - står godt
rustet ti 1 et forestående opsving.

GREENFIELDS
lnvesteringen i u ld-vaskeriet,
Greenfields, i Australien har
været en vigtig brik i en

positiv udvikling for Bloch
& Behrens.
Vaskeriet blev indviet i
efteråret 1988, og det
har siden produceret
for fuld kapacitet med
et meget højt kval itets-
niveau.

\

Greenfields har indarbej-
det en ny højteknologisk
vaske-proces, som konkurren-
terne ikke kan præstere. Va-
skeriet er dermed nået meget langt
med produktion af den 'hvideste' uld.
Det er en af grundene til, at Bloch &
Behrens efter nogle meget vanskel ige år i
branchen, er favorabelt placeret til at bibeholde
en central rolle i verdenshandelen.

JAF]AI\ISK DOMINAI\IS
Det globale uldmarked er stærkt præget af de store traditionelle

japanske handelshuse. Det 100 procent ØK-ejede Bloch & Behrens
er alligevel en betydende faktor i hele verdens uldhandel .
Det ser man i opgørelserne for over 50 uld-selskaber fra hele
verden. Opkøbs-statistikkerne viser, at Bloch & Behrens konstant
er blandt de ti største i såvel Australien -som
i New Zealand-markedet.



Han hor,
hm®rpeheret£mor

"a Karsten Lund i sin tid søgte ansæt-
telse hos ØK som junior manager,
havde  han  ikke  forestillet  sig,  at

han ville blive sendt hen, hvor peberet gror.
I dag leder han EAC(Malaysia)'s kontor i byen
Kuching i delstaten Sarawak i Østmalaysia.
0g netop fra Sarawak stammer godt en fem-
tedel af verdens samlede peberproduktion.

FREMGANGSR]G
Men  det er  ikke  blot  peberet,  som vokser.
Sarawaker6nafdemestfremgangsrigesta-
ter i  Malaysia,  og det siger ikke så  lidt i  et
land,  der har en årlig økonomisk vækst på
8-10 procent.
-Da EAC(M) samtidig ekspanderer kraftigt i

Malaysia,såerdetetutroligtspændendeog
lærerigt sted  at være,  siger Karsten  Lund,
der sammen med hustruen Annette og søn-
nenKristianpåseksmånedererenestefast-
boende danskere i Sarawak.
Østmalaysia med sine godt to millioner ind-
byggere har ofte været et overset område i
forhold ti l halvøen Malaysia , hvor der bor ca .
15 millioner mennesker,  Men ØK har været
aktiv i Sabah og Sarawak i mange år. Det hø-
ster man fordele af nu, hvor de to delstater i
kraft af omfattende olie-og tømmerproduk-
tion oplever et stort opsving i væksten.

STÆRKT FILIALN ET
Karsten Lunds opgave i Kuching er at styrke
EAC(M)'s  kontor  ,  som  står  for  lokal  mar-
kedsføring og salg af de  mange  produkter,
EAC(M) har agenturet for. Det drejer sig bl .a .
om chokolade fra  Mars og M&M's,  småka-

ger fra  Kjeldsen,  skønhedsplejeprodukter fra
lcl,  Gerbers børnemad,  dyremad fra Whiskas
og Pedigree Pal, legetøj fra LEGO, støvsuge-
re fra Ni lfisk og grafiske produkter fra Agfa .
EAC(M) er i Øjeblikket ved at styrke sit ne± af

filialer, så man i løbet at 1991 når fra 12 op

på 17 kontorer. Dermed står EAC(M) med et
meget  stærkt  filialnet  i  konkurrencen  om
nye agenturer.

-EAC(M)  er  markedsledere  med  flere  pro-

dukter.  Årsagen  er  bl.a.  et  godt teamwork
kombineret med et effektivt salgs-og servi-
cearbejde  ude  hos  kunderne,  oplyser  Kar-
sten  Lund,   og  besøgsfrekvensen  er  nøje
fastlagt og styres via  edb.  Et godt redskab
både for sælgerne og for kontoret, som hele
tiden ved, hvordan regionen dækkes.

KLj:#d#enssmåkagersælgergodt,sigerKarsten



Indoneseme
kø for at Eå del

i den teknolo£isl

Når  FARAMOUNTgraphics   indbyder  til
åbent  hus,  er  det  et  tilløbsstykke.
lndoneserne  står nemlig gerne  i  kø

E

for at orientere sig om de seneste teknologi-
ske landvindinger i den grafiske industri.
lllustrationen til  denne aftikel  er hentet fra

det  seneste  åbent  hus-arrangement  hos
FARAMOUNTgraphics  i  lndonesien.  Billedet

viser en trængsel, som vi  kender det fra de
store DRUPA-dage i Dt]sseldorf.

FORNUFTIG UDVIKLING
lndonesien  har  gennem  de  seneste  ånier
udviklet  sig  økonomisk  fordelagtigt  under
rolige politiske rammer ved præsident Soe-
harto's uafbrudte ledelse siden 1965.

Det er lykkedes at skabe et solidt grundlag
ved udvinding af væsentlige forekomster af
olie og gas i landets undergrund . Men der er
også sat kraftigt ind på at udvikle a lternative
muligheder for at undgå en ensidig afhæn-

gighed af energiki lderne .
Det betyder bl .a. satsning på den teknologi-
ske udvikling i f.eks. den grafiske industri.
FARAMOUNTgraphics   har   dermed   haft   et

godtgrundlagforatopnåresultatetil990til
Target-prisen.  Men  udviklingen  af det  høj-
teknologiske  indonesiske samfund  betyder
også, at konkurrencen er hård.
Det  er  derfor en  pris,  FARAMOUNTgraphics
har fået lov til at kæmpe hårdt for i den dag-
lige indsats.
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zius Andersen, Per Gede Arild, Bent K.
KierkegaardogNielsDyrvigMadsen

EAcgia::ft:nli!,'s,va#nT:;,!#
nens target-konkurrence 1990  i skarp  kon-
kurrence med afdelingerne i Malaysia og Ko-
rea.
Medarbejderne i lndonesien nåede så flot et
års-resultat,  at  omsætningen  blev 65  pro-
cent større end i 1989. Resu ltatetvar 61 pro-
cent bedre end budgettet, og det var 28 pro-
cent  over  divisionens  target.  Selvom  der  i
konkurrencen  indgår  mange  aspekter  ved
den endelige bedømmelse,  er et års-resul-
tat af denne kaliber et væsentligt lod at ka-
ste på vægten .
PARAMOUNTgraphics opnåede 95 points ef-
ter den særl ige ska la , Ma laysia 84 og Korea
80 points.

TREDIE ÅR MED TARGETipRISEN
EAcgraphics chef,  Bent K.  Kierkegaard,  fo-
restod overrækkelsen af de synlige beviser
forFARAMOUNTgraphicsvedetarrangement
i  lndonesien.
-Det er tredie gang, vi 'dyster' om trofæet i

divisionen,  sagde  Bent  K.  Kierkegaard ved
overrækkelsen i februar, og det er yderst for-
tjent,   at  det  netop  blev  PARAMOUNTgrap-
hics, der i år i tredie forsøg vandt konkurren-
Cen.

De  foregående  år gik trofæet til  Kenya  og
Malaysia.

FLm TFtoFÆ
Et af de synlige beviser, vinder-team'et mod-
tager,  er et fornemt trofæ,  en gengivelse  i
glas af et 'gammeldags' skrifttegn fremstil-
let på Holmegaards Glasværk.
1 Øvrigt forholder det sig sådan, at også den
nuværende leder af EAC Taiwan , Jan G . Visti-
sen, har en aktie i årets grafiske trofæ. Han
var leder af FARAMOUNTgraphics i  1990  in-
den sin forflyttelse sidst på året, og hans ef-
terfølger,  0le  Emmeft Andersen,  har  loyalt
delt hæderen med sin kollega i Taiwan.



ThailanÆ
Indwielseafny----

en  24.  april  1991 blev Dumex Ltd.s
ny,    moderne    fabrikskompleks    i
Thailand officielt indviet.

Virksomheden   er   nu    beliggende   på   en
47.000 m2 stor grund syd for Bangkok. Den
består af to farmaceutiske fabrikker,  en fa-
briktilpakningafbørne-ernæringsprodukter
samt    en    kontorbygning    på    tilsammen
15.000  m2.  Der er  i  alt  investeret  DKK 60
mio.  i projektet.

Flere fremtrædende gæster deltog i indviel-
sen  med  guvernøren  for  provinsen  Samut-

prakarn,  Praves Toftrakul,  i  spidsen.  Endvi-
dere var den danske ambassadør i Thai land ,

Øverst: Vicedirektør Cdrsten Dencker Niel-
sen,Dumex_Ltd.sbestyrelsesformnd,byder

gæsternevelkommen

T#J.hsø!r„;r.;Ø##rse!o;gst!e;:'soefsfloareff::ndåv#g

meri!Dumexfabrikkensa¢m.di.rektør,

?:ndedfsr::,tfb#eakfl,fpde;t|tfife:r;:TJllof;n

Anhw Hmsen

Mogens lsaksen, tilstede. ØKvar repræsen-
teret  af vicedirektør Carsten  Dencker  Niel-
sen,  der er  bestyrelsesformand  for  Dumex
Ltd . samt af bestyrelsesformand Henning H .
Sparsø og adm. dir. John Arthur Hansen.

UDVIKLING
Carsten Dencker Nielsen opridsede i sin vel-

komsttalevirksomhedensudviklinggennem
årene.  Dumex Ltd. blev grundlagt i 1960 og
var  det  første  udenlandske  farmaceutiske
firma,  som  opnåede  etablerings-privilegier
fra Thai Board of lnvestment.

Fra  etableringen  i  Thailand  har  Dumex Ltd.

produceret farmaceutiske produkter af høje-
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ste   kvalitet,   og  virksomheden   har  siden
1960  lanceret  flere  nye  børne-ernærings-

produkter.  1 dag findes Dumex' børne-ernæ-
ringsprodukter overalt i  landet.  1  slutningen

af 80'erne indså man, det var nødvendigt at
flytte fra den smukke beliggenhed ved Chao
Phraya floden i Bangkoks centrum for at sik-
re virksomheden den rette platform for frem-

tidig   forretningsmæssig    udvikling.    Efter

grundigeundersøgelserblevdetbesluttetat
erhverve det nuværende område i Bangplee
lndustrial Estate.
Bygningsarbejdet blev påbegyndt i  decem-
ber 1988 og stod som planlagt færdigt i ok-
tober 1990. Carsten Dencker Nielsen frem-
hævede i sin tale ledelsens og medarbejder-

N%;sunrkdjee#gaoanbknnef,#:::hnknae:s;go!ftf

pufa:krdnaet:ns:aai!ångu:freuafrdoeds:Tket#Ohr;ggt],
e stf engeste hygiejniske

nes enestående  planlægning og disciplin  i
hele byggefasen.  Udflytningen til de nye lo-
kaliteter blev gennemført særdeles profes-
sionelt og uden afbrydelse af forretningen.
Han sluttede sin tale med en varm tak til så-
vel  ledelse som til  medarbejdere og Ønske-
de virksomheden al mulig held og lykke i de
nye omgivelser.
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Ibrevet fremsendt ti I Københavns Fonds-
børs efter afholdelse af regnskabsmø-
det i besDrelsesrådet, hedder det gan-

ske  kort:   'Det  trykte  regnskab  udsendes
samtidig med denne meddelelse'.  Sagt på
6n  linje:  koncermegnskabet for 130 aktive
koncernvirksomheder samt 37 associerede
virksomheder, og ikke at forglemme s over-
søiske filialer og nepræsentationskontorer,
foreliggersamtidigmedoffentliggørelsenaf
resultatet. Hvordan lader det sig gøre? Hvert
negnskab er revideret, og i de fleste selska-
berhargeneralforsamlingværetafholdt.

INTENS HOLDINDSATS
-Lad det være sagt med det samme: der er

tale om en intens holdindsats, foftæller Ak-
tionærsekretariatets chef, Ib Henry Hansen.
Det gælder ude i de enkelte virksomheder,
det gælder revisorerne, og det gælder afde-
lingerne i København. Der er hundredevis af
små  brikker,  der skal  falde  på  plads.  Revi-
sorernearbejderpåhøjtrykijanuarogfebru-
ar.  1  udarbejdelsen  af såvel  r.egnskab som
beretningsdelen  lægges  i  høj  grad  beslag
på direktionenstid. lngen anden publikation
fra ØK kræver en så  koncentreret ressour-
ceindsats. Arbejdet for 1990 sluttede med
generalforsamlingen,   men   arbejdet   med
1991 beretningen begynder allerede nu.
1 begyndelsen af april holdes et møde med
bogtrykker,  grafiker  og fotograf.  Gik  noget

galt  i   udarbejdelsen  af  1990  rapporten?
Hvad  kan  vi  lære  deraf?  Hvad  kan  vi  gøre
bedre næste gang? Det ervigtigt med en så-
dan  gennemgang,   mens  begivenhederne
stadig er i frisk erindring. 0g vi finder, at der
er noget at lære hvert år.

RENDEVOUZ MED MS AROSIA
Samtidigdrøftesmedgrafikerogfotografte-
maet for næste beretn ing. I 1990 var temaet
perspektiv, udsyn. Den opmærksomme læ-
ser af årsberetningen vil have set,  at dette

temavargennemgåendeidivisionsbilleder-
ne. Det kostede ikke så få anstrengelser at
få fat i de rigtige billeder.
Transpoftbi l ledet med kølvandsstriben efter
AROSIA kunne se ud, som om det er taget i
rolig sø.  Sandheden er den stik modsatte.
Billedetblevtagetdendagiaugustl990,da
en brandstorm hærgede Nordsøen og forår-
sagede,atenborepLatformforliste.Fotogra-
fen gik ud med lodsbåden fra Skagen for et
rendevouz med AROSIA, når skibet passere-
de  Grenen.  Fotografen  og  hans  assistent
havde det største hyr med at holde fast på
sigselvogkameraudstyret,somvaropstillet
i forstavnen .
De erfarne lodsfolk tog situationen helt af-
slappet,  men  fortalte  lakonisk  fotografen,
da man havde fået kontakt med AROSIA, at
nu havde fotografen 12 sekunder til at tage
sine billeder,  inden AROSIA igen havde fjer-
net sig så langt, at lodsbåden ikke længere
var i  læ af det store skib. Trods de barske
odds lykkedes missionen -beviset findes i
årsberetningen på side 24.

EN LØBENDE PFtocES
-Når grafikeren har udmøntet id6en for næ-

ste årsberetning i skitseform,  inviteres divi-
sionscheferne til et møde,  hvor id6en drøf-
tes og skitserne præsenteres, foftsætte lb
Henry Hansen.  Det er et konstruktivt møde;
vi får et værdifuldt input fra divisionerne, og
som  regel  er et enkelt møde tilstrækkeligt
til,  at vi  derira  kan  arbejde videre  med  de
faktiske optagelser.
Det er en proces, der strækker sig over som-
meren og hen på efteråret. Det er vigtigt, at
der er god tid  bl.a.  for at sikre den  rigtige
'setting' for hveft billede.  Hen  på  efteråret

vises det fotomæssige  resultat for divisio-
nerne; ved denne lejlighed kan der igen væ-
reønskerommodifikationerellerændringaf
detaljer. Sideløbende har der været drøftel-
ser  med  bogtrykker  og  grafiker  om  selve
iayout'et -hvad der evt. foreslås af ændrin-

ger/forbedringer  i  forhold  til  sidste  års be-
retnin8.
Tilblivelsen  af en årsrapport er en  løbende

proces -nye id6er og impulser fås bl.a. fra
læsning af andre årsberetninger. \
I 1990-beretningen ses en nyskabelse på si-
derne 4 & 5 -den geografiske oversigt med
oplysning om nettoomsætning, bruttoresul-
tat, samlede aktiver, antal virksomheder og
antal ansatte i hver af seks geografiske ho-

vedområder.  Hermed vises,  hvorledes ØK's
aktiviteterfordelersigglobalt,ogoversigten
er et væsentligt bidrag til et øget infoma-
tionsniveau.

DEN I«lTISKE DATO
-l slutningen af november har vi det endeli-

ge  forslag til  layout klart,  kommenterer lb
Henry Hansen yderligere. Ved en diaspræ-
sentationforelæggesdetdirektionen,ogde
sidste detaljer aftales. Alle forberedelser til
sidste fase er nu gjort.
l januar hersker der den største travlhed ude
i  alle virksomheder for at få  regnskaberne
hjem til tiden.  En minutiøs tidsplan følges,
og den 30. januar er koncernregnskabsaf-
delingen  i  gang med at samleMonsolidere
tallene. Alt,  hvad der har kunnet skrives af
bidrag til  beretningen,  og som  ikke  er af-
hængigafdesidstetal,ernaturligvisforbe-
•redt.

Selvsagt kan  beretning og  indlæg,  der af-
hænger  af  resultat-  og  balancetal,  først
færdiggøres,  når alle tal  er til  disposition.
For beretning og regnskab for 1990 var den
kritiske  dato  den  25.  februar.  Her  blev de
sidste manus afleveret til trykkeriet, to uger
før den trykte beretning skulle leveres.
Der udestår imidlertid i denne periode et be-
tydeligt arbejde  med  korrekturlæsnjng,  og
sædvanligviskommerdermindreændringer
til tekst og materiale. Når blåkopien forelig-

ger,  dvs.  den sidste  mulighed for rettelser,
foretages endnu en korrekturlæsning af så-
vel den danske som den engelske udgave.
Oversættelsen til engelsk klares også i hu-
set.
Fire dage før levering gik trykningen i gang,
25.000 danske og æ.000 engelske årsbe-
retninger.  På  dagen,  hvor regnskabsmødet
holdes, leverede bogtrykkeren personligt de
første 100 eksempla.rer kl. 8 om morgenen.
Ringen var sluttet og overvejelserne om næ-
ste beretning kunne begynde ...............
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øK datterselskabet, The West ln-

dian Company WICO), på de
tidligere  dansk  vestindiske

Øer  (nu  US  Virgin  lslands)  satser  hårdt  på
øernes store turiststrøm .
Udover de nuværende faciliteter på St. Tho-
mas skal to marinaer, et hotelkompleks, lej-
ligheder og endnu flere butikker bygges for
at betjene de mange turister, der går i  land
fra krydstogtskibene på WICO's kajanlæg.  I
1991forventesca.900.000gæsterpåden-
ne måde betræder gammel danskjord, som
nu har ti lhøft WICO i næsten 80 år.

For ti  år siden drev WIC0 også tømmer- og
engroshandel og havde tillige et stoft ESSO
depot i området.
-Det gav ikke de forventede afkast, og vi be-

sluttede at satse mere på turisme, foftæller
adm. direktør i WICO,  Hans F. Jahn.
WICO's handelssektor blev lukket i 1982, og
de gamle pakhuse er gradvis blevet ombyg-

get til  et  meget smukt,  indbydende  butik-
sområde, der nu rummer 50 forskellige bu-
ti kker med varer, som krydstogt-passagerer-
ne søger-f,eks. guldsmykker, tøj, kameraer
ogelektronik.Varekategorier,derervæsent-



ligtbilligereher,fordideflesteertoldfrie,og
fordi  de  kan  indføres  til  USA toldfrit  for  et
dobbelt så stort maksimumbeløb,  som det

generelt er gældende  fra  andre  områder  i
Caribien.

KUN EN DAG
De  mange  turister,  der  strømmer  ind  over
kajanlæggene, får Øens indbyggertal på ca.
60.000 ti 1 at stige væsentl igt hver dag.
Ti l aften forlader hovedpaften af passagerer-
ne igen Øen mod nye mål.
Næste morgen ankommer andre skibe med
nye gæster.
Turiststrømmen  er  en  væsentlig  brik  i  St.
Thomas'  samfundsøkonomi  og  -mønster  i
det hele taget.

COFtpoFLATE CITIZEN AWARD
WICO's indsats bliver respekteret bredt.  Det

gav sig f.eks.  udslag i, at selskabet blev til-
delt det lokale handelskammers 1990 Cor-

porate Citizen Award for Outstanding Contri-
bution to The Community -.som det udtryk-
kes officielt.

Ftaku#g:|5;t:a:k:emome:ekÅ;!:agg|;to:o:to:orv:e!d!#dfsstff;såde
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WIC0 er klar til yderligere udbygning af akti-
viteterne. Planerne, som er modnet gennem
flere  år,  blev  oprindeligt  mødt  med  lokale

protester, og WIC0 måtte have rettighederne
til  op¢ldning  og  udbygning  afprøvet  igen-
nem en retssag, som mundede ud i en klar
sejrforwICO,
-Boftsetfra,atdettogtidogforsinkedepro-

jekterne, kan vi sige, at retssagen beDder, vi
foftsætter på et mere sikkeft juridisk grund-
Iag, kommenterer Hans F. Jahn,
WICO planlægger at bygge en  marina  med
ca.130 pladsertil store lystbåde ved Rupeft
Rock bag det store  kajanlæg,  som  i  Øvrigt
nyl igt er blevet forlænget.
Bagdennymarinaerderplaneromatopføre
et stoft hotelkompleks med 250-300 store
værelser/lejligheder,restauranter,tennisba-
ner,  butikker og andre anlæg,  som hører til
et eksklusivt hotelmiljø.

MARINA TIL MINDFtE BÅDE
Et andet projekt planlægges i Long Bay mel-
lem   WICO's   kajanlæg   og   byen   Charlotte
Amalie, hvor et areal på ca. 28.000 kvadrat-
metererklartilbrugefterinddæmningenfor
etparårsiden.Hererdetplanenatbyggeen
marina med ca. 200 bådpladsertil lidt min-
dre bådtyper i forhold ti l projektet ved Rupert
Rock.Pålandjordenerdetplanlagtatopføre
lejligheder, butikker og kontorer.

De største krydst
2:600Passqge_rer_,

O;cf;kip.eharenkqp.a.cii?tpå
alle.somregelblothar6n

dagtilrådighedpåst.Thomas
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Populær udnawnelse af topohef hos Fibertex
Da meddelelsen om Økonomidirektør Kurt Lindhohs udnæ'i)nelse til

Pepe fra Cuna€ao sender
enfionsinketjuleskinke-I\ilsen

len,somdetfremgåmfbagg";nden

EAcgnaphios indfører nyt service-slogan



IBM hædersbevis til Heidelberg Eastern division
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Sammenhold gør stærk ....

under stor moro.l



Ændring i Heidelberg- Iedelsen Kgl. hoftransportør -EACT:Å

Sloteftemfleveringe-fforsendelsen

Fibertex - nu i Spanien
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The East Asiatic Company Ltd. A/s
(A/S Det Østasiatiske Kompagni)
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